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UDFORDRERNE

Value added
Merveerdi, baeredygtighed

N

Multibrug

Portefalje

>  Bulk
Stordrift
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Hvilket niveau?
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Strategisk
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http://www.quartz.dk/36840/

Pastand:
:@ . VIDENCENTRET FORLANDBRUG  Hver kunde har sin helt egen vej fra start til mal
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Start
Behovsafdaekning

Sparring

Sparring

Mal
Merveaerdi for kunden




Hvad kan en virksomhedsradgiver?

Det harde ...

Koncernoverblik
Strategiske processer
"de lysergde sider” i JP/Bgrsen

Proces- og projektstyring rddgiverholdet pa bedriften

Bestyrelse/advisory board Netvaerker — med eget netvaerk
Fagligt speciale (sikker havn) Udfordrer

Ledelsesradgiver

Det blagde ...

Problemknuser — ogsa ift.

Kunden bliver ved
forhandlingsbordet

Menneskekender

DLBR.

DANSK
LANDBRUGSRADGIVNING



Virksomhedsradgiveren i den komplekse
virksomhed

Plante Kveeg @konomi Miljo
Radgiver a Radgiver b Radgiver ¢ Radgiver d

DLBR.

DANSK
LANDBRUGSRADGIVNING




Virksomhedsradgiver for et stgrre
segment af kunder

Plante Kveeg @dkonomi Miljg Virksomheds-
Radgiver a Radgiver b Radgiver c Radgiver d Ré_dgiver

DLBR.

DANSK
LANDBRUGSRADGIVNING
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Fra JEM OG FIX til Partnere

Gensidig
afhaengighed }

»

KAM/Veerdiskabende

salg
Konkurrence og
forhandling

oL >

Gensidigt
samarbejde

Konceptsalg

"Ordre-salg”
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' JEM OG FIX- Uafhaengighed
marketing  } l og frit valg
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Projektgruppe

Karen Tegllund

Jakob Lave
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Otte DLBR virksomheder er interesseret

LANDBRUGSRADGIVNING
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Fjorden

radgivningscenter

Kfentrovice
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Vi samarbejder om elementer |
forretningsplan for Virksomhedsradgivning

implementering

oo on INnterr
og overfor
kunden
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Udrulning | bglge 2 og 3

Lobende offentliggerelse af erfaringer bl.a. pa
hjemmeside

Gennembearbejdet forretningsplan

Masser af viden om, hvordan vi kan
Implementere for faerrest mulige ressourcer

9 N
4
Gleed jer «-.-«—-
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Aktiviteter ud over indholdet |
forretningsplanen

! giveren !
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Udfordringer
organisering/kompetencer

Hvilke mal og succeskriterier? — Malbar effekt?

Har radgiveren mod og opbakning til at "saette
kunden i centrum? Netvaerk!

Backoffice/frontoffice (A- og B-hold?)

Afregningsmodel 80
20
A

Karriereve]
Hvordan udvikle "erfaringsramte” medarbejdere
til varige forandringer i susende fart?
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